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Reiner Diimpert handelt
mit Diamanten

ELTMANN
Reiner Diimpert lenkt
seit Mitte 1996 von
heimatlichem Boden
aus eine Generalhan-
delsvertretung fiir den
deutschen Markt.

B VON JOCHEN BOPP

Irgendwann kommen sie alle
einmal wieder. Fiir alle ist dieser
Satz - die Heimat betreffend -
sicherlich nicht giiltig, fiir viele
jedoch schon. Der Eltmanner Rei-
ner Diimpert kam zuriick, nachdem
er 17 Jahre lang in der Welt unter-
wegs war, und Fenkt seit Mitte 1996
als Selbstindiger von heimatlichem
Boden aus eine Generalhandelsver-
tretung fiir den deutschen Markt.

Diimpert handelt mit Diamanten.
Allerdings nicht nur mit jenen, von
denen Marilyn Monroe einst
schmachtend ins Mikro hauchte,
sie seien ,.the girls best friends”. Es
sind hauptsichlich Industrie-Dia-
manten, die aus dem Werkzeug-
und Maschinenbau nicht wegzu-
denken sind.

Diimpert hat nach seinem Abitur
1979 am Regiomontanus-Gymna-
sium in Haffurt Maschinenbau stu-
diert. Danach folgten fiinf Jahre er-
folgreiche TE'iIichil bei FAG Kugel-
fischer in Erlangen in der Ver-
triebsabteilung. Fur FAG ging Rei-
ner Diimpert schlieBlich auch in
die USA, wo er als General-Mana-

er zwel Jahre lang ein umfassen-
des Hindlernetz aufbaute. 1989
wechselte er zu General Electric,
fir die er als Verkaufsleiter fiir

Industrie-Diamanten in Frankfurt
fungierte. Und im Juni 1996 eriff-
nete er in Eltmann, unscheinbar im
eiiencn Haus in einem Siedlungs-
gebiet, sein eigenes Vertriebsbiiro -
inzwischen auch mit einer fest-
angestellten Biirokraft.

er dies von hier aus tun
kann, liegt ganz einfach am moder-
nen Kommunikationssystem, bei
dem es egal ist, ob der Hindler in
der GroBstadt oder auf dem Lande
sitzt, und am Produkt, denn das ist
klein und man bendtigt zum Ver-
sand gerademal einen schnellen
und zuverlissigen Paketdienst und
keinen Lastwagen.

Diimperts Firma nennt sich CE-
RATONIA - abgeleitet von Carat,
der Gewichtseinheit, die wiederum
ihren Namen von ,Ceratonia Sili-

ua" hat, dem wissenschaftlichen

amen des Johannishrotbaumes.
Dessen Samenkorner - getrocknet
- sind hart und von sehr gleich-
miBigem Gewicht. Eben so wie der
Diamant. Dieser ,wiichst* in der
Natur tief in der Erde bei Tempera-
turen von 900 bis 1200 Grad Cel-
sius und bei einem Druck von 50
Tonnen - das wire so, ,als wenn
man 50 Kleinwagen auf eine Fin-
gerkuppe stellt*, erklirt Diimpert.

Seit 1955 gibt es eine Methode,
den Diamant synthetisch, also che-
misch herzustellen. Und diese Me-
thode wurde stetig weiterentwik-
kelt. Neuestes Produkt ist der CVD-
Diamant, dessen Know-how die
amerikanische Firma Norton Dia-
mond Films entwickelt hat und fiir
die Diimpert auch der Generalver-
treter fiir Deutschland ist.

Derzeit prisentieren Diimperts
CERATONIA und Norton Dia-
mond auf einem Messestand bei
der EMO in Hannover (10. bis 17.
September) das neue Produkt. Der

CVD-Diamant wird dadurch .ge-
ziichtet®, dafl bei relativ geringen
Temperaturen (unter 1000 Grad)
und bei niedrigem Druck Wasser-
stoff und Methan reagieren und
Kohlenstoff in viner Diamantstruk-
tur abgeschieden wird.

Er ist zwei- bis zehnmal abrieb-
fester, hat eine hthere Wirmeleit-
fahigkeit und eine bessere chemi-
sche und thermische Stabilitat. Dar-
aus ergibt sich: Die teuren Maschi-
nen, die aus Rentabilitétsgriinden
moglichst pausenlos arbeiten miis-
sen, haben eine wesentlich gerin-
gere Standzeit.

Doch zuriick zu Reiner Diimpert,
der schlieflich nicht nur mit dem
zukunfstrichtigen CVD von Nor-
ton handelt, sondern auch mit Dia-
mantpulver und -kérmungen, so der
Firma Edel Industrial Diamonds
(EID) in London. Und in Bayern
und Wiirttemberg betreut er Kun-
den fiir die Firma Amtz in Rem-
scheid, einem fiihrenden Hersteller
von Stammbléttern fiir Diamant-
trennscheiben.

«Meine Kunden sind in der Re-
gel mittelstindische Unternehmen
und kleinere Industriebetriebe,
also  Werkzenghersteller*,  sagt
Diimpert, der von Norton oder
auch EID das Rohmaterial bezieht
und entsprechend schnell die ge-
wiinschten ,Kopfe* an seine Kund-
schaft liefert. Oder aber Diimpert
schickt die Wendeplatten zur ge-
wiinschten Beschichtung an Nor-
ton und von dort kommt das ganze
postwendend wieder zuriick. Fiir
die Stadt Eltmann hat Diimperts
-Riickkehr* Vorteile: Ein Gewerbe
ohne Flichenverbrauch, denn alles

eht sozusagen im homework®.
Jnd wenn alles gut lauft - vielleicht
sogar bald ein, zwei Arbeitsplitze
mehr.
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Reiner Diimpert an seinem Schreibtisch in seinem Biiro mit einiggn |
seiner Industriediamanten und einem Sdgeblatt mit Diamantkdp.
fen. |




